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Oppna 69

Behéver du en 6ppningsreplik? Dessa 6ppningsrepliker och pitchar vacker
intresse och far igang en dialog, det ger dig méjlighet att presentera dig,
din produkt eller tjanst pa ett engagerande sétt.

Problemfokuserad
"Har du ndgonsin upplevt [ specifikt problem]? Var I6sning kan hjalpa dig att [ specifik fordel ."

Resultatorienterad

"Visste du att vara kunder har dkat sin produktivitet med 30% efter att ha anvant var produkt? Lat mig
visa dig hur."

Fragebaserad

"Vad skulle du sdga om jag kunde visa dig ett satt att spara 20% pa dina driftskostnader utan att
kompromissa med kvaliteten?"

Personlig anslutning

"Jag sag att du nyligen kommenterade om [relevant &mne] pa LinkedIn. Vi har en |6sning som direkt
adresserar det du diskuterade."

Unik forsaljningspunkt (USP)
"Var produkt &r den enda pa marknaden som kan [unik funktion]. Vill du héra mer om hur det kan gynna
ditt foretag?"

Begransat erbjudande

"Vi har just nu ett tidsbegransat erbjudande for nya kunder som kan ge dig [ specifik férman]. Kan jag
beratta mer?"

Succeéhistoria

"Ett av vara kunder, [kundens namn], 6kade sin forsaljning med 50% efter att ha implementerat var
|6sning. Skulle du vilja veta hur?"

Direkt varde

"V&r tjanst kan minska din arbetsbelastning med 10 timmar i veckan. Ar det n&got som skulle intressera
dig?"

Marknadstrend

"Med den nuvarande trenden i[specifik bransch], hur forbereder du ditt foretag for att halla sig
konkurrenskraftigt? Var I6sning kan hjalpa dig att ligga steget fore."

Upplevelsebaserad
"Tank dig att du aldrig mer behéver oroa dig for [ specifikt problem]. Var produkt gor detta majligt.

Vill du veta mer?
AN

medborgarskolan



